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                                                                                 SHAPE  \* MERGEFORMAT 


                   

	Logo po mogućnosti
BIZNIS PLAN

(mjesto i godina)



	SADRŽAJ


	1. Osnovni podaci o preduzetniku 

2. Opis biznis ideje i projizvoda 
3. Analiza tržišta  prodaje 

4. Analiza konkurencije 

5. Analiza tržišta nabavke 

6. Marketing plan

7. Finansijska analiza 

8. Zaključak /rezime


	OSNOVNI PODACI O PREDUZETNIKU

	Ime i prezime
	

	Adresa
	

	Prebivalište
	

	Telefon/fax
	

	BIZNIS

	Opis biznis ideje
(maksimalno jedna stranica A4)
	

	Lokacija
	

	PREDRAČUNSKA VRIJEDNOST INVESTICIONOG ULAGANJA

	Ulaganja u obrtna sredstva
	

	Ulaganja u osnovna sredstva
	

	Ukupna ulaganja 
	

	OČEKIVANI EFEKTI ULAGANJA (za prvu godinu rada)

	Ukupni prihodi
	

	Ukupni rashodi
	

	Ukupna dobit
	


	OSNOVNI PODACI O PREDUZETNIKU

	Ime i prezime vlasnika
	

	Adresa stanovanja

(ulica i broj, mjesto)
	

	Kontakt telefoni, fax
	

	E_mail adresa
	

	Djelatnost u kojoj se planira započinjanje biznisa
	

	
	

	
	


	OPIS BIZNIS IDEJE I PROIZVODA/USLUGE

	Opišite djelatnost kojom će se baviti vaše preduzeće
	

	Opišite proizvod/uslugu koju namjeravate da plasirate
	

	Objasnite prednosti vašeg proizvoda/usluge u odnosu na druge iste ili slične koji postoje na tržištu
	


	ANALIZA TRŽIŠTA PRODAJE

	Ko će biti vaši glavni kupci (da li su to pojedinci
 ili preduzeća)


	

	U kom regionu planirateda plasirate proizvod/uslugu
	

	Koje potrebe kupaca zadovoljavate vašim proizvodom/uslugom
	

	Obim prodaje (koliko očekujete da ćete ostvariti prodaje po jedinicama mjere u periodu jedne godine)
	


ANALIZA KONKURENCIJE

	Naziv konkurenta
	Navedite svoje prednosti u odnosu na konkurenta

	
	

	
	

	

	

	
	

	
	

	
	


Ukratko opisati konkurenta i vaše prednosti
	ANALIZA TRŽIŠTA NABAVKE



	Naziv dobavljača
	Navedite materijale/usluge/ sirovine koje isporučuje
	Navedite zašto ste se odlučili za dobavljača (cijena, lokacija, kvalitet, konstantnost isporuke i sl.)

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	MARKETING PLAN - CIJENE, DISTRIBUCIJA, LOKACIJA I PROMOCIJA 

	Objasnite kako ćete formirati cijenu proizvoda? Kolika će biti cijena? 
	

	Objasnite način prodaje i distribucije proizvoda/usluge
	

	Na koji način ćete promovisati svoje proizvode/usluge
	


FINANSIJSKA ANALIZA

Materijalni troškovi su nabavka osnovnog, pomoćnog materijala i sl.
Drugi trpškovi: bruto zarade i sl.

FINASIJSKU ANALIZU URADITI ZA PERIOD OD JEDNE GODINE

Obračun materijalnih i drugih troškova troškova - Rashosi
	Rb.
	Naziv troškova
	Količina
	Cijena
	Trošak 

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	

	
	Ukupno
	
	
	


 Proizvodni /uslužni asortiman – Prihodi
	Rb.
	Proizvod/usluga
	Količina
	Cijena
	Ukupan prihod

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	
	Ukupno
	
	
	


Profit za period od jedne godine

	PRIHODI
	RASHODI

	eura
	eura

	Ukupan profit
	eura

	Ukupna dobit
	


ZAKLJUČAK – REZIME  maksimalno jedna stranica A4
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